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1-Dis Ticaret islemlerine Giris

Dis ticaret islemleri, Ulke ici ticaret islemlerine gore ¢cok karmasik, daha masrafli ve ¢ok dikkat isteyen
islemlerdir. Dis ticaret iliskisinde taraflarin hak ve yiikiimllkleri agisindan hukuki (mevzuat), yabanci
para kullanilmasi yéniinden kambiyo islemleri, tasima faaliyetleri yoniinden nakliye ve sigorta, sirket
ve Ulke ekonomisine etkilerinin tespiti acisindan muhasebe ve finans, tiim bu islemler sirasinda di-
zenlenen sézlesme ve yordamlar agisindan belgeler 6nem arz etmektedir.

Dis Ticaret islemleri ile ilgili Baslica Kavramlar
Dis ticaret islemleri ile ilgili baslica kavramlar ve kavramlarin agiklamalari asagida siralanmustir.

ihracat, bir malin, yirirlikteki ihracat Mevzuati ile Gimriik Mevzuatina uygun sekilde Tiirkiye giim-
rik bolgesi disina veya serbest bolgelere cikariimasi ya da Mustesarlikga kabul edilecek sair ¢ikis ve
islemler olarak tanimlanabilir.

ihracat rejimi, serbest dolasimda bulunan esyanin ihrag amaciyla Tiirkiye Gimriik Bélgesi disina ¢iki-
sina iliskin hikiimlerin uygulandigi rejimdir.

ithalat, bir lkedeki alicilarin, baska iilkelerde retilmis mal ve hizmetleri satin almalarina denir

Dis ticaret dengesi, bir ilkenin herhangi bir donemde (genellikle bir yilda) yaptigi ihracat toplaminin
ithalat toplami ile karsilastiriimasidir.

Dig ticaret hacmi, bir tlkenin belirli bir donemde gergeklestirdigi ihracat ve ithalatin toplamidir.
Kambiyo , iki Glke parasinin birbiriyle degistirilmesi islemidir.

Déviz tevdiat hesabi, gerek yurt disinda gerek yurt icinde yerlesik gercek veya tlzel kisilerin serbest
tasarruflarinda bulunan doéviz veya efektiflere banka veya 6zel finans kurumlarinda actirdiklari tevdiat
hesaplaridir.

Konvertibl dévizler, uluslararasi para piyasalarinda biitiin tlkelerce kabul goéren ve bu sebeple bir di-
ger llke parasina serbestce cevrilebilme imkanina sahip dovizlerdir.

Ulkelerin Dis Ticaret Yapma Nedenleri:Dis ticaret yapma nedeni teorik olarak mukayeseli avantajlar
teorisine dayanir. ihracat ve ithalat giinimiizde bir iilke ticaretinde kacginilmaz bir uygulamadir. Arzu
edilen durum ihracatin, ithalattan fazla olmasi yani dis ticaret fazlasinin ortaya ¢ikmasidir. Aksi du-
rumda, ithalatin ihracattan fazla olmasi durumunda dis ticaret acigi1 ortaya cikar. Az gelismis veya ge-
lismekte olan Ulkelere ithalat, ihracata gore fazla olup bu tlkelerde dis ticaret agigl artmaktadir.

Ulkelerin dis ticaret yapma nedenleri su basliklar altinda listelenebilir:

Ulkelerin kaynak donanimlarinin farkliligi (Mukayeseli avantajlar)

Ulkelerin bazi Griinlerin Giretiminde uzmanlasmalari (Kalite ve fiyat avantaji)
i¢ ve dis fiyatlar arasindaki farklilk (Olgek ekonomisi, maliyet avantaiji)
ihtiyag fazlasi Girtinlerin degerlendirilmesi

Yatirim mallarinin temininde kolaylik

Sermaye birikiminin saglanmasi

Farklilastirilmis Griinler ve talepler



Yeni istihdam alanlarinin agilmasi
Cesitli tesvik ve yardimlarin sunulmasi.

Dis Ticaretin Tiirleri:Dis ticaret islemlerinden kastedilen, lriin ve hizmet hareketleriyle iliskili islem-
lerdir. Baska bir ifade ile ithalat ve ihracat islemleri ile bu ithalat ya da ihracat islemlerinin parasal kar-
siliklari ifade edilmektedir. Ticaret genel olarak, i¢ ve dis ticaret olmak (izere ikiye ayrilr.

ithalat:ithalat, ithalati serbest olan bir malin ithalat ve giimriik mevzuatina uygun olarak ithalatinin
yapilmasi, ithalat bedelinin ise kambiyo mevzuatina gore transfer edilmesi islemine denir. ihracatin
karsitidir ve onunla birlikte bir (ilkenin dis ticaret dengesini olusturur. Bir lilkenin baska tlkelerde Ure-
tilmis mallari ylrirlikteki mevzuat cercevesinde satin alma islemi olarak tanimlanabilen ithalat, ge-
rek yerli Gretici gerekse de Ulke ekonomisi izerinde olumsuz etkiler biraktigi icin pek arzi edilen bir
durum degildir.

Doviz transferi yapilip yapilmamasina gore ithalat bedelli ve bedelsiz olmak tizere iki tirlidir. Bedelli
ithalat, ithal edilen mallarin bedellerinin ithalattaki 6deme sekillerinden biriyle yurt disinda déviz
transferi yapilarak gerceklestirilen ithalati, bedelsiz ithalat ise ithal edilen mallarin bedellerinin yurt
disinda kazanilan dovizlerle karsilanarak yurt disinda herhangi bir déviz transferi yapilmadan gercek-
lestirilen ithalati ifade etmektedir.

ithalatgi vasfinin kazanilabilmesi igin:

Tacirlik sifatinin kazanilmasi

ilgili ithalatgi birligine tiye olunmasi

Vergi dairesinden mikellef kaydinin alinmasi

Miukellef yazisinin ve sirket belgelerinin giimriklere bildirimi zorunludur.
ithalat tiirleri siniflandirilirsa su aciklamalar yapilabilir:

Akreditifli ithalat, alicinin, malin sevkinden 6nce bir banka araciligiyla saticinin bulundugu yerdeki
bankasi nezdinde malin sevk belgesinin teslimi karsiliginda 6demek lzere kredi agtirmasidir.

Mal karsiligi ithalat, malin giimriklenmesi isleminden sonra bedelini 6deyerek belgenin ¢ekilmesi ile
gerceklesen ithalattir.

Belge (vesaik) karsiligi ithalat, malin gelmis olma sarti aranmaksizin ithalat yapilan tilkeden yola gika-
rilmis oldugunu gosteren belgenin bedelini 6deyerek bankadan belge alinmasi ile gerceklestirilen it-
halattir.

Kredili ithalat, bedeli daha sonra 6denmek lzere yapilan vadeli ithalattir.
Gegici kabullii ithalat, ihrag etme amaciyla yapilan ithalattir.

Ankonsinasyon ithalat, satisinin yapilmasi ve belirli bir vade sonunda mal bedelinin transfer edilmesi
sartiyla yapilan ithalattir.

Bedelsiz ithalat, bedeli icin doviz transferi yapilmadan yurt disinda elde edilen ve yurda getirilmesi
mecburi olmayan dis kazang ve tasarruflarla satin alinan bazi sahsi ve ticari mahiyette esyanin yurda
ithalidir.



ithalatta, hatalardan kaynaklardan zararlari en aza indirgemek icin mevzuatlardaki kiiciik detaylara
bile dikkat edilmelidir. Bu zararlardan korunabilmek igin:

Gumriklerdeki ve mevzuati bilen gimriik musavirleri ile ¢alisiimalidir.
ithal edilecek riine uygulanabilecek giimriik rejimleri 5nceden arastiriimalidir.
ithalat konusu {riin analiz edildikten sonra 6deme yapilmalidir.
ithalata konu olan iiriin icin alinmasi gereken izin belgelerinin (TSE, analiz, kontrol belgesi vb.)
olup olmadigini arastirilmasi gerekmektedir.
ithalat yapilacak triinlerin baska kuruluslar tarafindan ithal edilip edilmedigi arastirilmalidir.
Vesaik mukabili, mal mukabili, kabul kredili 6deme sekilleri ile calisiimasi tercih edilmelidir.
Yikleme detayl konusunda nakliyeci kurulus ile koordineli bir sekilde ¢alisiimaldir.
Yiikleme yapilan tilkede kontrolor bir kurulus ile ¢ahisiimalidir.

ihracat

Bir malin yabanci llkelere déviz karsilig yapilan satisina ihracat denir. ihracatgi Birliklerinin kapsa-
mina giren mallari ihra¢ edecek olan firmalarin, Birliklere tiye olmalari gerekmektedir. Birlik Gyelik
belgesine sahip olmadan bu mallarin ihraci yapilamaz.

Bir malin yabanci llkelere doviz karsiligl yapilan satisini gerceklestiren ihracatgi vasfina sahip olabil-
mek igin:

Tacirlik sifatinin kazanilmasi

ilgili ihracatgi birligine tiye olunmasi

Vergi dairesinden mikellef kaydinin alinmasi

Miukellef yazisinin ve sirket belgelerinin ihracatin yapilacagi glimriklere bildirimi zorunludur.
ihracatin Baslica Yararlari

Guniimizde kiiresel diisiinmek, tiim diinyayi bir pazar olarak gérmek gerekmektedir. ihracatin baslica
yararlari sunlardir:

istihdam saglanir.
Devaliliasyona karsi korur.
Uriin gok sayida miisteriye ulasilir.
Firmaya dizenli para akisi, yeterli isletme sermayesi saglar.
is stireglerini kolaylastirir.
isi bliyiitmenin en iyi yoludur.
Karhlik artar.
Makroekonomik krizlere karsi daha dayanikli olunur.
Marka tanitilir.
Mevsimsel satislardaki dalgalanmalar dengelenir.
Pazar cesitlendirmesiyle risk dagitilir.
Rakiplerin kilicllttligu ic pazara bagimh kalinmaz. Tim pazarlarda rekabet edebilirliginiz artar.
Satislar artar.
Teknoloji ve inovasyon (yenilikgilik) kapasitesini siirekli artirma imkani saglar.
Uluslararasi is diinyasinin bir parcasi olmayi saglar.
Uretim kapasitesini tam kullanarak birim maliyetlerini diisurdir.
- Uriinlerin yasam siiresi uzar.
ihracat Tiirleri



Konsinye ihracat, satisi sonradan yapilmak (zere ithalatgilara, komisyonculara, ihracatin yurt
disindaki sube temsilciliklerin mal génderilmesi seklinde yapilan ihracat bicimidir.

Transit ihracat, transit ticaret, yurt disinda veya serbest bolgede yerlesik bir firmadan ya da
antrepodan satin alinan malin, Tirkiye lzerinden transit olarak veya dogrudan dogruya yurt
disinda veya serbest bolgede yerlesik bir firmaya ya da antrepoya satilmasidir.

Sinir ticaret merkezlerinde ihracat, dogu ve giineydogu Anadolu’ya komsu (lkelere siniri bu-
lunan illerimizdeki glimriik hatlarinda Sinir Ticaret Merkezleri Kurulmasina iliskin Bakanlar Ku-
rulu Karari’na istinaden yapilan ihracat tiirtddr.

On izne bagl ihracat, kayda bagl ihracat gibi mevzuat uygunlugu agisindan ele alinan ihracat
tirleri de bulunmaktadir.

ithal edilmis malin ihraci, glimritk mevzuati cergevesinde serbest dolagima girmis veya kulla-
nilmis malin ihracidir.

Serbest bolgelere yapilacak ihracat, serbest ticaret bolgesine yapilan ihracattir. Serbest tica-
ret bolgeleri, tlkenin siyasi sinirlari icinde olmakla birlikte gimrik bolgesi disinda sayilan, dl-
kede gecerli ticari, mali ve iktisadi alanlara iliskin hukuki ve idari diizenlemelerin uygulanma-
digi fiziki olarak tlkenin diger kisimlarindan ayrilan yerler olarak tanimlanabilir.

Bedelsiz ihracat, kambiyo mevzuati ¢ergevesinde yurda getirilmesi gerekli olmaksizin yurt di-
sina mal cikarilmasi bedelsiz ihracat olarak tanimlanmaktadir.

Dis Ticarette Pazara Giris Yontemleri

Pazara nasll girileceginin belirlenmesi, en 6nemli kararlar arasindadir. Giris sekli secilirken ihracatgi,
ihra¢ pazarinda talep edilen hizmet dilizeyinin, tarifeler ve nakliyenin, marka bilincinin ve rekabet
avantajinin i¢c pazardakilere benzeyip benzemedigini g6z 6niinde bulundurmalidir. Pazara giris seklini
etkileyen unsurlar baslicalari:

isletmelerin amag ve hedefleri,
Girilecek tlkedeki siyasi, ekonomik ve yasal cevre,
Kaynaklar,
Pazar potansiyeli,
Rekabet cevresi,
Uriin karakteristigi,
- Yonetimin odaklandigi konulardir.
Uluslararasi pazarlara dogrudan ihracat ya da dolayli ihracat yollari ile girilebilir.

Dogrudan ihracat:Dogrudan ihracatg, araci kullanmayarak ihracat islemlerini kendisi yapar. Avantaj-
lari:

Aracilarin saf disi edilmesi kar marjini arttirmaktadir.
Musteri ile daha yakin iliskiler kurulabilir
Ancak diger taraftan, dogrudan ihracatta;

Faydadan daha fazla zaman ve kaynak harcamak zorunda kalabilmekte,
ihracatgi dogrudan risklere daha fazla maruz kalabilmektedir.
Dolayli ihracat



ihracat yapmak isteyen, ancak gerekli personel ve kaynagi olmayan sirketler, komisyoncular, acente-
ler, SDS (Sektorel Dis Ticaret Sirketleri), DTSS (Dis Ticaret Sermaye Sirketleri), lokal alim ofisleri vasita-
styla ihracat yapabilir. Bu dolayli ihracat olarak adlandirilir. Dolayl ihracatin avantajlarindan bazilar
sunlardir:

ihracatgilar, ihracatin teknik ve hukuki yénlerini grenme yerine, iiretim konusuna yogunlasa-
bilmektedirler.
isletmeler, aracinin bu alandaki deneyimlerinden faydalanmaktadir.

Dolayli ihracatin dezavantajlari ise sunlardir:

Mal tizerindeki kontrolii kaybetme riski s6z konusu olabilir.
Bazi aracilarin ihracatgilarla ilgili farkh emelleri olabilir.
KOBI’lerin birleserek ihracat amaciyla bir konsorsiyum kurmasi ve ihracatin bu konsorsiyum tarafin-

dan gergeklestirilmesi pazara giriste yararl bir ydntem olarak gériilmektedir. KOBI’lerin birleserek ih-
racat amaciyla kurduklari konsorsiyum, sermayenin, bilginin, tecriibenin bir araya getirilerek dlgek
ekonomisi yaratmasi sebebiyle destekleyici bir modeldir.

Ortak Yatinm:ihracatg isletme ile ithalatgi isletme arasindaki hisse, teknoloji transferi, yatirim, ire-
tim ve pazarlama alanlarindan biri veya birkacinin s6z konusu oldugu bir ortaklik anlasmasidir. Bu tip
anlasmalar maliyeti yaymakta, riski azaltmakta, pazar hakkindaki bilgi ve detaylari 6grenmeye olanak
saglamakta ve boylece pazara girisi kolaylastirmaktadir.

Lisans Anlagmalari:isletme sahip oldugu teknolojik know-how, tasarim ve fikri miilkiyet hakkini, bir
sOzlesmeye bagli olarak yabanci bir isletmeye, bir 6deme sekli veya telif karsiliginda devredebilir. Li-
sans anlasmalari yabanci pazarlara hizh bir girise imkan saglamaktadir. Ancak, lisans anlagmalari Gire-
tim ve pazarlamadaki kontroliin kaybolmasini ve eger anlasma da yasaklanmamissa istemeyerek de
olsa teknolojik know-how’in lisans kullanicisi tarafindan paylasilmasini beraberinde getirmektedir.

e-Dis Ticaret islemleri:internet iizerinden geleneksel yontemlerle yaptiklari ticareti, yenilikgi bir yak-
lasimla e-Ticaret boyutuna tasiyan kiiglk 6lcekli isletmeler, magaza agma ihtiyacini e-Magazalar ile
ikame ederek kiresel olgekte satis firsati yakalayabilmektedirler. Dlinya markasi olan bircok isletme
ise magazalarinin yani sira e-Ticaret platformlari Gizerinde de hizmet sunarak, geleneksel yontemlerle
yaptigl satis hacmini, internet tzerindeki satis hacmi ile bliyltebilme imkani bulabilmektedir. Bu gelis-
meler gostermektedir ki, glinimiizde elektronik ortamda is yapmak, bir tercih olmaktan ¢ikmis ve 6l-
cek ayirimini ortadan kaldirarak is hayatinin merkezine yerlesmistir.

e-TicaretBilgi ve iletisim teknolojilerinin etkisiyle sekillenen sistemler, geleneksel ticaret (offline tica-
ret) olarak adlandirilan ticarete yeni bir boyut eklemistir. e-Ticaret (online ticaret) olarak adlandirilan
bu ticaret seklinde temel sistemler; firma web sitesi, B2B e-Pazaryerleri ve e-Perakende siteleri lize-

rinde yapilanmistir. Bu yapi; sosyal bilisim, coklu araglar, kullanici kaynakli icerik sistemleri, zengin in-
ternet uygulamalari, Grin gelistirme, ¢coklu kanallar, ¢coklu is modelleri gibi gelismeler paralelinde bir
Ust boyuta tasinarak “e-Ticaret Platformu” olarak adlandirilan sistemler de gelismeye baslamistir.

e-Ticaretin baslica avantajlari sunlardir:

Kurulum ve isletim maliyetlerinden tasarruf; magaza gorevlilerine ve yliksek kira bedeli 6de-
nen mekanlara ihtiyag ortadan kalkar.

Siparis surecindeki masraflari azaltma; misteri siparisleri dogrudan siparis veri tabanina gelir.
Kiresel anlamda bir kitleye ulasarak satis firsatlarini artirir.



Glnde 24 saat, haftada yedi giin agik olarak biyik firmalarla yarisabilme imkani saglar.
Elektronik islemler yoluyla 6demeler daha hizli alinir.
Normalde cadde Uzerindeki magazanizi incelemeyecek misteriler isletmeye cekilir.
Mdsteri alimlarinin izlenmesiyle toplanan verileri kullanarak teklifler daha iyi hale getirilebilir.
Online magazayl mevcut msteriler icin katalog olarak kullanma imkani saglar.

Elektronik Ticaret islemlerinde Etkilesim

Dis ticaret islemlerindeki 6nemi bakimindan; firmadan firmaya (B2B) ve firmadan tiketiciye (B2C)
arasindaki en 6nemli fark, satisin kime yonelik oldugudur. Misteriler nihai tiketici B2C, misteriler
firma ise B2B kavrami kullanilmaktadir.

Firmalar Arasi e-Ticaret islemleri (B2B-Business to Business):isletmelerin bayileri, tedarikcileri, miis-

terileri icin internet lizerinden calisilacak sekilde hazirlamis olduklari is uyqulamalarina B2B (business

to business) denmektedir. Tiiketiciye yonelik olarak firmalarin iriin ve hizmetlerinin satisina iliskin in-

ternet ortaminda yiiriittiikleri ticari faaliyetlere ise B2C (business to customer) denmektedir.

Elektronik Pazaryeri; ag pazaryeri, e-Pazar ve sanal pazar olarak da adlandirilan e-Pazaryerleri cogun-
lukla birbirinden daha 6nce haberdar olmayan alici ve saticilar (tedarikgiler) tarafindan karakterize
edilir.

B2B’nin islevleri; katalog hizmetleri, alim hizmetleri, miizayede isletmeleri ve degis tokus hizmetleri

olarak siralanabilir.

Firmadan Tiiketiciye e-Ticaret islemeleri (B2C-Business to Consumer)

Tuketiciye yonelik olarak firmalarin Griin ve hizmetlerinin satisina iliskin internet ortaminda yurittik-
leri ticari faaliyetlerdir.

B2C e,Ticaret, dogrudan ve dolayli e-Ticaret olmak Gzere iki sekilde de gergeklestirilir. Maddi olmayan
Urlnlerin online olarak misteriye génderilmesinde dogrudan e-Ticaret s6z konusudur. Dolayh olan
ise internet lizerinden fiziki mal ve hizmetlerin satisidir. Burada tiiketiciye yapilan satislarda siparis ve
o6deme internet Uzerinden, teslimatlar ise kargo firmalari ile fiziksel olarak gerceklestirilir.

e-Ticaret ifadesine yiiklenen anlam daha cok B2C, yani internet lizerinden tiiketiciye satistir. Bunun en

onemli nedeni, son kullaniciya yonelik olmasi ve bu nedenle de daha genis kitlelerce bilinmesidir.
Oysa daha dar kitlelere hitap etmekle birlikte B2B’nin islem hacminin daha fazla oldugu ifade edil-
mektedir.

Elektronik Veri Degisim Sisteminin Uygulanma Siireci

Elektronik veri degisimi standart dokiimanlarin elektronik veriler araciligiyla isletmelere iletilmesi isle-
mine denir. EDI bir isletmenin diger isletmelerle olan ticari iliskilerini her tiirli evrak ve dokiimanlari
belirli standartlara bagh olarak gerceklestirilmesi islemidir. Bu islem temel is verilerinin bir bilgisayar-
dan digerine gonderilmesinde islem kodlari ve mesajlarin belirli bir formata tabi tutulmasi islemidir.
Elektronik veri degisim sistemleri kamu kurumlarinda da uygulama alani bulmaktadir. Kamu sekt6-
riinde EDI uygulamalari glimrik, uluslararasi ve ulusal ticaret, istatistik, alanlarinda kullanilir. EDI’nin
en 6nemli kullanim alanlarindan biri de dis ticaret ve gimriik islemleridir.Elektronik veri degisim sis-
teminin gesitli yararlari vardir. Bunlar;



Zamandan ve maliyetten tasarruf saglar,
Hatalarin azaltilmasi saglar,
Kagit kullanimi ve arsiv yikinin azaltiimasi saglar,
Esglidiim saglar,
Musteri sadakatinin artirir,
Siparis sliresinin kisaltir,
Nakit akigin hizlandirir,
Stok kontrolliniin optimizasyonu saglar,
Karar almayi etkinlestirir,
Karhhgin artirir.
e-Ticaretin Faydalari

e-Ticaretin Ihracatg Isletmelere Faydalari: e-Ticaret islemlerini uygulayan isletmeler kiiresel isletme
dzelligini tasirlar. isletmeler web tabanli uygulamalar ile cirolarini artirmiglardir. Artan kar ve misteri
segmenindeki artis firmalari arastirma ve gelistirme yatirimlarina yéneltmistir. Teknolojik gelismeler
ve bilisim altyapilarindaki gelisim maliyetleri azaltmistir. e-Ticaret islemleri isletmelerin dis ticaret pa-
zarini genisletir. Zaman ve mekana bagl olmaksizin ihracat yapilmasini kolaylastirir. Yeni partner ve
tedarikci kitlesine ulasmada yardimci olur.

Web tabanli alis veris uygulamalari ithalatgilara da yeni firsatlar sunmaktadir. Artan maliyetler ve re-
kabet firmalari yeni arayislara yoneltmistir. Firmalar sanal ofis uygulamalari ile yeni pazarlara agiimis-
lardir. Uriin teklifleri, pazar arastirmasi, firma istihbarati calismalari, haberlesme, internet ortaminda
saglanmaktadir. Bu da maliyetleri azaltmakta ve rekabet sansini artirmaktadir.
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2-Dis Ticaret Rejimi, Giimriik Kanunu, Kambiyo Mevzuati Ve Genel Ozellikleri

Dis Ticaret ile ilgili Yasal Diizenlemeler

Ulkemizde mal ithalati ve ihracati, ithalat Rejimi Karari ve bu karara bagli olarak yayinlanan ithalat
Yonetmeligi, ihracat Rejimi Karari ve bu karara bagli olarak yayinlanan ihracat Yonetmeligi; Gimriik
Kanunu ve bu kanuna bagli olarak yayinlanan Gimriik Yonetmeligi hiikiimlerine gére yurGtalar.

S6z konusu Kararlar diizenlendikleri tarihlerde “Bakanlar Kurulu Karari” iken, 09.07.2018 tarihli Resmi
Gazetede Yayimlanan 703 sayili Kanun Hilkmiinde Kararnameden sonra “Cumhurbaskani Karari” ola-
rak yayimlanmaktadirlar.

ithalat ve ihracat Rejimi Kararlari Cumhurbaskanlidi kararlaridir. Bu kararlara dayanilarak ilgili ba-

kanlik (Ticaret Bakanlidi) tarafindan ithalat ve ihracat Yonetmelikleri yayimlanir.

Yukarida s6zi edilen karar, yonetmelik ve kanunlar yayinlandiktan sonra gesitli tarihlerde degisiklige
tabi tutulmuslardir. (Uygulama igin bu diizenlemelerin son sekillerine bakilmalidir)

ithal ve ihrac edilen mal, hizmet ve sermaye bedellerinin 6denmesi ise “Tiirk Parasi Kiymetini Koruma
Hakkinda Kanun”, bu kanuna bagh “32 sayili Karar”, “32 sayili Karara iliskin Teblig ve T.C. Merkez Ban-
kasI Genelgesi” cercevesinde yuritilar.

Tebligden baska uygulamayi yonlendiren “Tiirk Parasi Kiymetini Koruma Hakkinda 32 Sayili Karar ile
Basbakanlik Hazine ve Dis Ticaret Mistesarligi’nin (Mistesarhgin adi daha sonra “Hazine Mistesar-
hg1” olarak degistirilmistir) 91-32/5 sayil Tebligi’'ne iliskin Tiirkiye Cumhuriyet Merkez Bankasi Genel-
gesi (Sayi I-M) mevcuttur. Bu genelge 03.07.1991 tarihinde yayimlanmis, daha sonraki tarihlerde de-
gistirilmis sekli ile gecerlidir.

ithalat Rejimi Karari ve ithalat Yonetmeligi



